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			I

			Jeg gikk ut i arbeidslivet så snart jeg var ferdig med folkeskolen. Som visergutt skulle jeg holde styr på tavla med børsnoteringer på et meglerhus. Jeg var flink med tall, og ble ferdig med tre års pensum i regning i løpet av ett år på skolen. Jeg var særlig god i hoderegning. Jobben min gikk ut på å føre opp tallene på den store tavla inne i kundelokalet. Som regel satt en av kundene ved børstelegrafen – eller «tikkeren» – og ropte ut prisene. Det gikk aldri for fort for meg. Jeg har alltid kunnet huske tall. Ikke noe problem.

			Det var mange ansatte på det kontoret. Jeg fikk selvsagt venner blant kollegene, men så lenge det var aktivitet i markedet, holdt oppgavene mine meg opptatt fra ti til tre, så i det tidsrommet var det ikke mye tid til å skravle. Jeg er uansett ingen tilhenger av skravling i arbeidstiden. 

			Men det var heller ikke sånn at en travel dag på børsen hindret meg i å tenke på jobben jeg utførte. Disse noteringene representerte ikke priser som sådan, i mitt hode, ikke så og så mange dollar per aksje. De var tall. Selvfølgelig hadde de betydning. De endret seg hele tiden. Det var det eneste som var av interesse for meg – forandringene. Hvorfor endret kursene seg? Jeg ante ikke. Det angikk meg ikke. Jeg tenkte aldri på det. Jeg så ganske enkelt at de forandret seg. Det var alt jeg trengte å bry meg om, fem timer om dagen og to på lørdager: at kursene alltid forandret seg.

			Det var sånn jeg først begynte å interessere meg for hvordan prisene oppførte seg. Jeg hadde en helt spesielt god tallhukommelse. Jeg kunne huske i detalj hvordan prisene hadde oppført seg dagen i forveien, rett før de gikk opp eller ned. Mitt talent for hoderegning kom virkelig til nytte.

			Jeg merket meg at aksjeprisene hadde enkelte vaner og uvaner, for å si det på den måten. Enten de steg eller sank. Det var nærmest uendelig mange parallelle eksempler å ta av, og sammen utgjorde de et sammenligningsgrunnlag jeg kunne forholde meg til. Jeg var bare fjorten, men etter at jeg hadde gjort hundrevis av slike observasjoner, begynte jeg å kontrollere hvor sikre de var, ved at jeg sammenlignet hvordan aksjenes oppførsel den ene dagen stemte overens med oppførselen den neste. 

			Det gikk ikke lange tiden før jeg fikk en formening om hvilken vei prisene ville gå. Det eneste jeg hadde å forholde meg til, var som sagt tidligere bevegelser. Jeg gikk med «stalltipsene» i hodet. Jeg fulgte med på om prisene gikk på rundetidene. Jeg hadde «klokket» dem.

			Du kan for eksempel se det når interessen er litt større for å kjøpe enn for å selge en aksje. Det foregår et veddeløp på børsen, og tikkeren er kikkerten du bruker for å holde øye med hestene. Den er til å stole på i sju av ti tilfeller.

			Noe annet jeg snart fikk lære meg, er at Wall Street har sett alt før. Ingenting er nytt, for mennesket har spekulert i evigheter. Det spiller ingen rolle hva som skjer på børsen en gitt dag: Det har skjedd før, og det vil skje igjen. Det er en lekse jeg aldri har glemt, og jeg tør påstå at jeg faktisk har evnen til å huske under hvilke omstendigheter det skjedde ved de tidligere tilfellene: når og hvordan de inntraff. Det faktum at hukommelsen min fungerer på den måten, gjør at jeg kan forvandle erfaringer til fortjeneste.

			Jeg ble så oppslukt av dette eksperimentet og så ivrig etter å forutse oppgang og nedgang for alle aksjene som ble omsatt, at jeg skaffet meg en liten notisbok jeg skrev ned observasjonene mine i. Det var ikke en oversikt over resultater for «handler» av den typen så mange morer seg med, men som bare eksisterer i fantasien – handler man kan tjene eller tape millioner av dollar på, uten at det går til hodet på en eller sender en til fattighuset. Det var mer som en oversikt over treff og bom, og sånn bortsett fra at jeg ville se i hvilken grad jeg kunne forutse bevegelser i markedet, var det mest interessant å få bekreftet hvorvidt observasjonene mine holdt vann – med andre ord om jeg hadde rett.

			La oss nå for eksempel si at jeg en dag fulgte alle prissvingninger i en mye omsatt aksje, for så å slå fast at den oppførte seg som den alltid gjorde før den nådde åtte eller ti poeng. Vel, da ville jeg notere aksjen og prisen på mandag, og basert på det jeg husket om tidligere utvikling, ville jeg også skrive ned hva som burde skje med den på tirsdag og onsdag. Så ville jeg på et senere tidspunkt sjekke hva den faktiske utskriften fra tikkeren viste.

			Det var sånn jeg først begynte å interessere meg for hva det var denne papirstrimmelen faktisk formidlet. Prissvingningene var helt fra første stund noe jeg assosierte med bevegelser opp eller ned. 

			Nå er det selvsagt alltid en grunn til at prissvingninger oppstår, men børstelegrafen er helt uanfektet av grunner til at noe skjer. Den kommer ikke med noen forklaring. Jeg forventet ikke at utskriftene skulle fortelle meg hvorfor noe skjedde, hverken da jeg var fjorten eller nå som jeg er førti. 

			Forklaringen på hva en gitt aksje gjør i dag, får vi kanskje ikke før om to eller tre dager, eller uker, eller måneder. Men hvilken rolle spiller vel det? Du må forholde deg til tikkeren her og nå. Det kan ikke vente til i morgen. Det har ingen hast med å finne årsaken. Men du må handle umiddelbart ut fra den informasjonen du får, ellers blir du stående der med skjegget i postkassa. Det er noe jeg ser gang på gang. Du husker at Hollow Tube falt tre poeng forleden, mens resten av markedet steg kraftig. Det var de faktiske forhold. Mandagen etter så du at styret hadde godkjent et redusert utbytte. Det var grunnen. De visste hva de kom til å gjøre, og selv om de ikke selv solgte aksjer, så kjøpte de i hvert fall ingen heller. Det var ikke noen innsidehandel, ingen grunn til at det ikke ville lekke ut. 

			Jeg holdt det gående i et halvt års tid. I stedet for å gå hjem med det samme arbeidsdagen var over, skrev jeg ned tallene jeg trengte. Jeg studerte endringene og var alltid på utkikk etter bevegelser som gjentok seg, mønstre som samsvarte med noe jeg hadde sett tidligere. Selv om jeg ikke var klar over det selv der og da, var jeg i ferd med å lære meg å lese telegrafstrimlene.

			En dag kom en av gutta på kontoret – han var eldre enn meg – bort til meg mens jeg spiste lunsj. Han spurte meg stille om jeg hadde penger.

			– Hvordan det? undret jeg.

			– Jeg har et knallgodt tips om Burlington, fortalte han. – Jeg har tenkt å satse på det, hvis jeg bare kan få noen til å gjøre det sammen med meg. 

			– Hva mener du med at du skal satse? spurte jeg.

			Så vidt meg bekjent var det ingen andre enn kundene som kunne sette penger på en aksje, og de var gamle knarker med lommene fulle av grunker. Det kunne jo koste flere hundre, om ikke flere tusen dollar bare å få delta i dette spillet. Det var omtrent som å ha din egen vogn og en kusk med flosshatt. 

			– Jeg mener nettopp at jeg vil satse penger på den aksjen! sa han. – Hvor mye har du?

			– Hvor mye trenger du?

			– Jeg kan handle med fem aksjer, hvis jeg bare kan bla opp fem dollar.

			– Men hvordan skal du få satt pengene på aksjen?

			– Jeg skal sikre meg alle de Burlington-aksjene jeg bare kan få for pengene på en av de uoffisielle sjappene1, forklarte han. – I en bucket shop. Så kommer det an på hvilke marginer de vil gi meg. Men aksjen kommer til å stige. Det er banna bein. Det er som gratis penger. Vi kommer til å doble innsatsen på null komma niks.

			– Vent litt! ba jeg og trakk frem notisboka mi.

			Det var ikke utsiktene til å få doblet pengene som interesserte meg, men påstanden om at Burlington kom til å stige. Hvis det var tilfellet, burde det komme frem av notatene mine. Jeg sjekket, og ganske riktig: Ifølge mine beregninger oppførte Burlington-aksjen seg som den vanligvis gjorde før den steg. Jeg hadde aldri kjøpt eller solgt noe som helst, og jeg var aldri med på de andre guttenes gambling. Men nå så jeg på dette som den store sjansen til å få prøvd ut om alt arbeidet jeg hadde lagt ned, var godt nok, om hobbyen min hadde båret frukter.

			Det slo meg umiddelbart at ingen ville interessere seg for teorien bak observasjonene mine, dersom den ikke viste seg å fungere i praksis. Derfor ga jeg ham det jeg hadde, og han gikk til en bucket shop i nærheten og satte pengene våre på at Burlington ville stige. To dager senere kunne vi høste gevinsten. Jeg gikk med tre dollar og tolv cent i overskudd.

			Etter denne første handelen begynte jeg å spekulere på egen hånd i disse sjappene. Jeg gikk dit i lunsjpausen for å kjøpe eller selge – det spilte ingen rolle for min del. Jeg satte pengene mine basert på et system, ikke fordi jeg hadde noen favorittaksjer eller var opptatt av å støtte noen. Jeg kunne bare den rent matematiske delen av det hele. Det viste seg faktisk at denne tilnærmingen egnet seg aldeles ypperlig i de uoffisielle sjappene, der hele poenget er å vedde på hvilke bevegelser tikkeren kommer til å skrive ut på strimmelen.

			Det gikk ikke lange tiden før jeg tjente mye mer på veddemålene i de uoffisielle sjappene enn jeg gjorde på å jobbe i et meglerhus hvor man gjennomførte reelle handler, så jeg sa opp. Foreldrene mine protesterte, men etter at de fikk vite hva jeg tjente, hadde de ingenting å underbygge protestene med. Jeg var bare guttungen, og lønna for en visergutt var ikke mye å skryte av. Jeg klarte meg temmelig godt på egen hånd.

			Jeg var femten år gammel da jeg hadde spart opp mine første tusen dollar og kunne legge seddelbunten foran moren min – det var overskuddet jeg hadde sikret meg fra de uoffisielle sjappene i løpet av noen måneder, og det kom i tillegg til det jeg allerede hadde tatt med meg hjem. 

			Mor gikk nesten i spinn. Hun ville at jeg skulle sette det inn på en sparekonto, så jeg ikke falt for fristelsen til å bruke dem opp. Hun sa hun aldri hadde hørt om noen på min alder som hadde startet med to tomme hender og deretter hadde tjent så mye. Det var knapt så hun kunne tro at pengene var ekte. Hun pleide å gå og bekymre seg over pengene, men for min del handlet det ene og alene om å bevise at beregningene mine holdt stikk. Det finnes ikke noe morsommere enn helt på egen hånd å ha kommet frem til noe som så viser seg å være rett. 

			Hvis jeg hadde rett når jeg testet ut teoriene mine med ti aksjer, ville jeg ha ti ganger så rett om jeg handlet med hundre aksjer. Det var det eneste høyere innsats betydde for min del – at jeg fikk ytterligere understreket at jeg hadde rett. Gjorde det at jeg var blitt modigere? Nei! Det spilte ingen rolle. Dersom jeg bare har ti dollar og risikerer å miste dem, krever det mer mot enn om jeg satser en million når jeg har en annen million saltet ned et sted.

			Uansett, jeg kunne tjene gode penger på aksjemarkedet allerede som femtenåring. Jeg begynte i de mindre sjappene, der en som handlet med tjue aksjer på én og samme tid, ble mistenkt for å være John W. Gates i forkledning eller J.P. Morgan som reiste inkognito. Det var ikke altfor ofte at de sjappene vi veddet i på den tiden, fant på noe muffens. De trengte ikke det. Det fantes måter å få tak i kundenes penger på, selv når de traff med spådommene sine. 

			Det var en enormt lønnsom bransje. Selv når de opererte på ærlig vis – altså i den grad man kunne forvente ærlighet fra sjapper av denne typen – tok prissvingningene hånd om dem som hadde lite penger. Det skal ikke store utslaget til for å sluke en margin på trekvart dollar. Og skulle noen av dem prøve seg på noe lureri, ville det snart slå tilbake på dem selv. De ville ikke fått noen kunder.

			Jeg hadde ikke en flokk beundrere som fulgte med på alt jeg foretok meg. Jeg holdt forretningene for meg selv. Det var et one-man-show, uansett. Det var tross alt mitt hode som gjorde jobben. Enten svingte prisene i henhold til mine beregninger – uten hjelp fra venner eller forretningspartnere – eller så skjedde det motsatte, uten at noen i all vennskapelighet kunne hindre det. Jeg så ingen som helst grunn til å fortelle noen hva jeg holdt på med og hvorfor. Det er ikke det at jeg ikke har venner – selvfølgelig har jeg det – men jobben min er som den alltid har vært: et one-man-show. Det er derfor jeg alltid har gått mine egne veier.

			Det tok ikke lange tiden før sjappene begynte å gå lei av at jeg slo dem i deres eget spill. Jeg kunne gå inn og legge pengene på disken, men de ansatte ble bare stående og se på dem. Jeg ble fortalt at de ikke ville ha meg som kunde. Det var på denne tiden de begynte å kalle meg Gamblergutten. 

			Jeg måtte stadig vekk lete etter nye folk som ville ta veddemålene mine, gå fra den ene sjappa til den andre. Det ble så vanskelig at jeg måtte bruke falskt navn. Jeg begynte forsiktig, med bare femten eller tjue aksjer. Når de ble mistenksomme, hendte det at jeg på gjørs gikk i minus en stund, for så virkelig å ta rotta på dem senere. Men etter en stund innså de at jeg kostet dem mye, og jeg ble bedt om å ta med meg innsatsen og gå et annet sted, ikke komme der og spise av eiernes utbytte.

			En gang – da det store konsernet jeg hadde veddet hos i månedsvis, stengte meg ute – bestemte jeg meg for å forsyne meg med litt mer av pengene deres. De opererte over hele byen, i hotellobbyer og i nabobyene. Jeg dro til en av hotellfilialene, stilte sjefen der noen spørsmål og satte så i gang med handelen. 

			Det gikk ikke lange tiden etter at jeg begynte å satse på en mye omsatt aksje på mitt særpregede vis, før bestyreren fikk henvendelser fra hovedkontoret med spørsmål om hvem det var som spilte. Han fortalte meg hva de hadde spurt om, og jeg oppga navnet Edward Robinson og sa jeg var fra Cambridge.

			Han ringte tilbake til den store bossen og fortalte ham de gode nyhetene, men bossen spurte hvordan jeg så ut. Bestyreren på stedet videreformidlet også dette til meg, og jeg ba ham si at jeg var en lav, feit mann med mørkt hår og buskete skjegg, men han ga i stedet en ganske god beskrivelse av meg. Han ble rød i fjeset mens han lyttet til hva som ble sagt i den andre enden, så la han på og ba meg pelle meg ut derfra. 

			Jeg spurte ham høflig hva de hadde sagt til ham.

			– De sa «Din forbannade idiot! Har vi ikke fortalt deg at du ikke skal ta imot veddemål fra Larry Livingston? Og så sto du der med åpne øyne og lot ham loppe oss for 700 dollar!»

			Han sa ikke noe mer om hva de hadde fortalt ham. Jeg forsøkte de andre filialene, én etter én, men snart kjente alle meg igjen, og ingen av dem ville ta imot pengene mine. Jeg kunne ikke engang gå inn i lokalene deres for å se på kursene, uten at de ansatte ville sparke meg ut. Jeg prøvde å besøke sjappene på omgang, i håp om at de kanskje ville la meg slippe til hvis det gikk lang tid mellom hvert besøk, men den gang ei.

			Til slutt gjensto bare én mulighet, og det var den største og rikeste av alle operatørene – Cosmopolitan Stock Brokerage Company.

			Cosmopolitan var et selskap som selv var registrert på børsen, og som hadde en enorm omsetning. De hadde filialer i alle industribyer i hele New England. De lot meg satse, så der holdt jeg det gående med kjøp og salg og tap og gevinst i flere måneder, men til slutt satte også de seg på bakbeina. 

			Ikke sånn å forstå at de sa rett ut at de ikke ville ha meg som kunde, slik de andre operatørene hadde gjort. Jeg var hjertelig velkommen, men det handlet på ingen måte om god sportsånd fra deres side. Da var det nok heller slik at de fryktet den dårlige omtalen de risikerte om det ble kjent at de nektet noen å satse penger hos dem, bare fordi vedkommende slumpet til å gå med noen dollar i overskudd. 

			Men de gjorde det nest verste de kunne finne på – de krevde en margin på tre punkter og tvang meg til å betale et tilleggsgebyr som først var på et halvt, deretter ett, og endelig halvannet punkt. Da stiller du sannelig med noe av et handikap! Hvordan? Det er ganske enkelt. La oss si at du kjøpte Steel2 idet aksjen sto i 90. På kvitteringen ville det da normalt stå «Kjøpt 10 Steel ved 90 ⅛.» Hvis marginen da var på ett punkt, tapte du automatisk hele innsatsen i det øyeblikk aksjen bikket under 89 ¼. Som kunde i en av disse uoffisielle sjappene blir du ikke bedt om å øke marginen, og du har ingen megler du kan gi den triste ordren om å selge unna, uansett hva han kan få for aksjene.

			Men da Cosmopolitan innførte den ekstra avgiften på innsatsen min, slo de under beltestedet. Det innebar at hvis jeg kjøpte mens prisen var 90, så ville det ikke stå «Kjøpt Steel ved 90 ⅛». Det ville tvert imot stå «Kjøpt Steel ved 91 ⅛.» Jeg ville altså gå i minus selv om jeg skulle selge etter at aksjen hadde steget med ett og et kvart punkt. Når de så i tillegg insisterte på at jeg måtte dekke en margin på tre punkter i utgangspunktet, ble summen jeg kunne handle for, redusert til en tredjedel. Men det var den eneste aktøren som i det hele tatt ville ha meg som kunde, så jeg måtte enten godta deres vilkår eller gi opp handelen helt og holdent.

			Det gikk selvsagt opp og ned, men i det lange løp gikk jeg med overskudd. Dessverre viste det seg at folkene på Cosmopolitan ikke var fornøyd med det tøffe handikappet de allerede hadde gitt meg, som burde vært nok til å ta knekken på hvem som helst. De forsøkte å lure meg i en felle, men det lyktes de ikke med. Jeg slapp unna med skrekken, for av og til får jeg en forutanelse, og det skjedde i dette tilfellet.

			Cosmopolitan var som sagt siste utvei for meg. Det var den rikeste aktøren i bransjen i New England, og i vanlige tilfeller satte de ingen grenser for handelen. Jeg tror ikke de hadde noen andre faste kunder som dag etter dag satset slike summer som jeg gjorde. De hadde flotte lokaler og den største og mest omfattende kurstavla jeg har sett noe sted. Den dekket hele den ene langveggen i lokalet, og de førte opp alt man bare kunne tenke seg var av interesse. Det var aksjer som ble omsatt på børsene i New York og Boston, det var bomull, hvete, matvarer, metall … alt man kunne kjøpe og selge i New York, Chicago, Boston og Liverpool.

			Når man kom som kunde til disse uoffisielle «meglerhusene», ga man pengene sine til en ekspeditør og fortalte ham hva du ønsket å kjøpe eller selge. Han kikket på utskriften fra tikkeren eller opp på kurstavla for å finne riktig pris – den seneste noteringen, selvfølgelig. Han skrev også ned tidspunktet på kvitteringen, slik at den nesten lignet en vanlig meglerutskrift. Den bekreftet hvor mange aksjer du hadde kjøpt, til hvilken pris, på hvilken dag, og hvilken sum de hadde mottatt. 

			Når du ønsket å gjøre opp handelen, gikk du tilbake til den samme ekspeditøren – eller eventuelt en annen, om det var en filial med flere. Han fant frem den siste registrerte kursen på aksjen, hvis den nylig hadde vært omsatt, eller han ventet til neste gang telegrafen oppga en pris på den. Han føyet så til den aktuelle prisen og tidspunktet på kvitteringen, ga den et godkjentstempel og leverte den tilbake slik at du kunne gå til kassa og få utbetalt det du hadde til gode. 

			Når markedet gikk feil vei og prisen passerte grensen for marginen du hadde betalt for, ble handelen automatisk avsluttet, og kvitteringen din var plutselig bare en verdiløs papirlapp.

			I de mindre fasjonable sjappene, hvor man kunne handle med så lite som fem aksjer, var kvitteringene bare små papirslipper i ulike farger, avhengig av om du kjøpte eller solgte aksjer, og noen ganger – for eksempel om vi var inne i et heseblesende bullmarked – kunne det gå hardt ut over sjappene, for alle kundene satset på at markedet skulle skyte i været, og for én gangs skyld fikk de helt rett. I slike tilfeller ville du bli ilagt gebyr både når du kjøpte og når du solgte, og om du kjøpte en aksje som sto i 20, ville kvitteringen vise 20 ¼. Dermed hadde du bare ¾ poeng å gå på før innsatsen var borte.

			Men Cosmopolitan var den mest fasjonable operatøren i New England. De hadde tusenvis av kunder, og jeg tror faktisk at jeg var den eneste de var redd for. Hverken det hårreisende gebyret eller en margin på tre punkter bremset meg nevneverdig. Jeg fortsatte å kjøpe og selge det jeg kunne. Noen ganger satset jeg på opptil fem tusen aksjer på én gang.

			Den dagen jeg nå skal fortelle om, hadde jeg shortet tre og et halvt tusen aksjer i Sugar3. Jeg sto der med sju rosa kvitteringer, hver for fem hundre aksjer. Cosmopolitan brukte store kvitteringer med et blankt felt hvor de kunne føye til utvidelser av marginen. I de billigere sjappene spurte de selvsagt aldri kundene om de ønsket å utvide marginen. Jo mindre penger kundene hadde, dess bedre var det for sjappa, for deres overskudd lå i at kundene gikk tom for penger. Hvis du ba om å få utvidet marginen hos de mindre operatørene, skrev de ut en ny kvittering. På den måten kunne de avkreve deg et nytt kjøpsgebyr og bare gi deg et ¾ punkt for hvert punkt aksjen gikk ned, for de regnet også inn salgsgebyret som om det var en ny handel.

			Vel, denne dagen hadde jeg over 10 000 dollar i marginer.

			Jeg var fortsatt bare tjue da jeg første gang hadde spart opp ti tusen dollar i kontanter. Du skulle hørt hvordan mor holdt på den dagen! Det var så man skulle tro at ti tusen i kontanter var mer enn noe menneske kunne gå rundt med, kanskje bortsett fra Rockefeller selv, og hun forsøkte å fortelle meg at jeg måtte si meg fornøyd nå, og heller skaffe meg en vanlig jobb. 

			Det var ikke lett å overbevise henne om at det jeg holdt på med, ikke var gambling, men å tjene penger ved å foreta beregninger. For henne representerte ti tusen dollar allikevel en masse penger, og bare det. For meg representerte det muligheten til å satse større.

			Jeg hadde tatt ut mine 3500 aksjer i Sugar til 105 ¼. Det var en annen fyr i rommet, Henry Williams, som hadde shortet 2500 aksjer. Jeg pleide å sitte ved tikkeren og rope ut kursene for gutten som sto ved tavla. Prisen oppførte seg akkurat som jeg hadde trodd den ville gjøre. Den gikk raskt ned med et par punkter før den drøyde litt, som om den måtte trekke pusten et øyeblikk, før den beveget seg nedover igjen. 

			Det var ganske rolig på markedet ellers, og alt så lovende ut. Så nølte Sugar på en måte som brått fikk meg til å føle meg ukomfortabel. Jeg følte at jeg måtte ut av markedet. Ved neste oppdatering sto aksjen i 103, og det var dagens bunnotering, men i stedet for å reagere med økt selvtillit, opplevde jeg bare en økende uro. Jeg visste at noe var galt et eller annet sted, men jeg kunne ikke sette fingeren på hva det var. Men hvis noe var i gjære og jeg ikke ante noe om hva det var eller hvor det kom fra, kunne jeg heller ikke gardere meg mot det, og i en sånn situasjon var det best å bare komme seg ut av markedet. 

			Jeg gjør ingenting når jeg famler i blinde. Jeg liker ikke det. Det har jeg aldri gjort. Selv som barn måtte jeg vite hvorfor jeg skulle gjøre enkelte ting. Men denne gangen hadde jeg ingen klar årsak, og like fullt følte jeg meg så utilpass at jeg ikke holdt ut lenger. Jeg ropte ut til en kar jeg kjente, og da jeg fikk oppmerksomheten hans, spurte jeg om han kunne ta over plassen min ved tikkeren.

			– Og så vil jeg be deg om en liten tjeneste, forklarte jeg. – Bare drøy litt før du roper ut den neste oppdateringen på Sugar. Kan du gjøre det?

			Det gjorde han så gjerne, så jeg overlot plassen min til ham, slik at han kunne rope ut prisene til visergutten. Jeg plukket de sju kvitteringene opp av lomma og gikk til disken, til ekspeditøren som hadde i oppgave å notere avsluttede handler på kvitteringene. Men jeg hadde jo ikke klart for meg hvorfor jeg skulle gjøre opp handelen, så jeg ble bare stående der og lene meg mot disken mens jeg holdt kvitteringene slik at ekspeditøren ikke kunne se dem. 

			Det gikk ikke lange tiden før jeg hørte tikkingen fra telegrafen, og jeg så at Tom Burnham, ekspeditøren, snudde på hodet og spisset ører. Da fikk jeg en fornemmelse av at det var noe på gang, og jeg følte at jeg ikke kunne vente lenger. Akkurat da begynte Dave Wyman å si noe borte ved tikkeren, og idet jeg hørte «Su…», klasket jeg kvitteringene i disken foran ekspeditøren, og før Dave fikk sagt hva prisen var, ropte jeg ut:

			– Avslutt Sugar!

			Dermed måtte huset gjøre opp Sugar-handelen til forrige kurs, men det spilte ingen rolle, for det viste seg at prisen Dave hadde oppgitt, var den samme som sist: 103.

			Ifølge mine beregninger skulle Sugar ha bikket under 103 nå. Det var noe som ikke stemte. Jeg fikk en følelse av at det lå en felle der et eller annet sted. Nå begynte i alle fall telegrafen å klikke i vei som besatt, og jeg så at Tom Burnham ikke hadde rørt kvitteringene mine, men bare sto og lyttet til tikkeren, som om han ventet på noe, så jeg ropte ut:

			– Hei, Tom! Hva fanden er det du venter på? Noter prisen på kvitteringene mine! 103! Opp med dampen!

			Alle i lokalet hadde hørt meg og kikket nå over mot oss mens de lurte på hva som var på gang, for selv om Cosmopolitan riktignok aldri hadde forsøkt seg på rent fusk, var det aldri godt å vite, og et run på en veddemålssjappe kunne oppstå akkurat som man kunne få run på banken. Hvis én kunde fattet mistanke, ville andre følge hans eksempel. Så Tom kom motvillig over, skriblet ned «Avsluttet på 103» på de sju kvitteringene mine og skjøv dem over mot meg. Jaggu så han gretten ut.

			Det var mindre enn tre meter fra Toms skranke til kassa, men jeg var fortsatt på vei dit for å ta ut pengene mine da Dave Wyman ropte opprømt borte ved tikkeren.

			– Jøye meg! Sugar 108!

			Men det var for sent, så jeg bare lo og ropte til Tom.

			– Den gikk ikke, kamerat. Bedre lykke neste gang!

			Det var selvsagt juks og fanteri, avtalt spill. Henry Williams og jeg hadde shortet seks tusen aksjer i Sugar til sammen. Huset satt med både min og Henrys margin, og kanskje var det mange flere i andre filialer. Det kan ha vært så mange som åtte eller ti tusen aksjer totalt. 

			Hvis vi nå tenker oss at hovedkontoret satt der med 20 000 dollar i marginer bare i Sugar-aksjer, så ville det være mer enn nok til at de kunne betale filialen for å få meglere til å manipulere markedet på New York-børsen. På den måten ville alle pengene tilfalle dem, og vi ville stå igjen uten en cent. 

			I gamle dager fungerte det slik at en sjappe som opplevde at for mange kunder satset på den samme aksjen samtidig, gjerne fikk en registrert megler til å manipulere prisen på akkurat den aksjen helt til alle kundene som hadde satset på den, tapte marginene. En sånn løsning kostet sjelden sjappene mer enn et par punkter på noen få hundre aksjer, mens besparelsen var på tusenvis av dollar.

			Det var nettopp det Cosmopolitan nå hadde gjort for å sikre seg pengene Henry Williams, jeg og det som måtte finnes av andre kunder, hadde satset på at Sugar ville synke i pris. Meglerne de hadde i New York, drev prisen opp til 108. Deretter gikk den selvsagt rett ned igjen, men i mellomtiden hadde Henry og de andre mistet alt de hadde satset. Når man så et ellers uforklarlig, brått fall i kursen, tett fulgt av en tilsvarende stigning, pleide avisene på den tiden å kalle fenomenet en «bucket-shop drive».

			Det morsomste ved denne historien var at det ikke gikk mer enn ti dager etter at Cosmopolitans folk forsøkte å svindle meg, før en av gutta i New York loppet dem for over sytti tusen dollar. 

			Denne karen var en av dem som virkelig telte i markedet den gangen. Han var medlem av New York-børsen og hadde skapt seg et navn blant de store spekulantene under panikken som brøt ut i forbindelse med presidentvalget i 1896, da Bryan ønsket seg vekk fra gullstandarden. Reglene på børsen hindret ham til stadighet i å gjennomføre planer som ellers ville gått ut over andre medlemmer. 

			En dag slo det ham at det neppe ville komme klager, hverken fra børsen eller lovens håndhevere, dersom han forsynte seg med noe av overskuddet landets uoffisielle sjapper hadde sikret seg ved sine lyssky affærer. I dette tilfellet sendte han inn trettifem mann som utga seg for å være kunder. De gikk til hovedkontorene og de større filialene. 

			En dag, på et gitt tidspunkt, kjøpte alle disse agentene så mye filialsjefene bare ville selge dem av en bestemt aksje. Beskjeden de hadde fått, gikk ut på å snike seg ut idet de sto med en gitt fortjeneste. Det han så gjorde, var selvfølgelig å spre rykter om at aksjen kom til å skyte i været, og deretter gikk han ut på gulvet i børsen og begynte å by opp prisen, noe som gikk lekende lett, i og med at han fikk hjelp av et helt rom fullt av spekulanter som trodde at han var en kjernekar som hadde gitt dem et godt tips. Ved omhyggelig å velge seg ut riktig aksje, var det en smal sak å presse prisen opp med tre–fire poeng. Agentene han hadde sendt til de uoffisielle sjappene, løste inn aksjene som avtalt.

			Jeg har latt meg fortelle at mannen som kom opp med denne planen, satt igjen med en gevinst på sytti tusen dollar etter at agentene hadde fått betalt for jobben og det de hadde hatt av utlegg. Han gjentok operasjonen flere ganger, over hele landet, og loppet de større uoffisielle operatørene i New York, Boston, Philadelphia, Chicago, Cincinnati og St. Louis. En av favorittaksjene hans var Western Union, for det var enkelt å manipulere en halvaktiv aksje som den, nok til at den beveget seg noen poeng opp eller ned. Agentene hans kjøpte aksjene ved en gitt kurs, solgte med to poengs fortjeneste, gikk deretter short i den samme aksjen og tjente tre poeng til. Forleden leste jeg for øvrig at denne mannen hadde dødd, fattig og glemt. Hadde han dødd i 1896, ville han fått minst en hel spalte på førstesiden av alle aviser i New York. Som det var, ble han tilgodesett med to linjer på side fem.

			

			
				
					1 På denne tiden fantes det såkalte bucket shops i USA, der man kunne satse på aksjer og råvarer omtrent som man satset på hester. Man kjøpte altså ikke aksjene, man veddet på om de skulle opp eller ned, så fikk man utbetalt overskuddet om man «vant». (O.a)

				

				
					2 «Steel» er antagelig et «kjælenavn» på selskapet U.S. Steel, selv om handlingen foregår noen år før U.S. Steel ble stiftet i 1901, slik at det strengt tatt er en anakronisme (O.a.)

				

				
					3 «Sugar» er mest sannsynlig kjælenavnet for American Sugar Refining (O.a.)
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«Dbligatorisk for alle som vil lykkes pa bersen.»

«En fantastisk historie om selvinnsikt og evnen
til & lzre i bade medgang og motgang.»
Aksel Lund Svindal

«En kilde til visdom.»
Alan Greenspan





